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GRADO MEDIO DE
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CHARLAS Y SALIDAS PARA L
AMPLIAR LA FORMACION TIf. 941 38 33 12
E-mail: celsocymkt@gmail.com
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Twinning
Erasmus+
Enriqueciendo vidas, abriendo mentes.
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REQUISITOS DE ACCESO

Acceso Directo

o Titulo de Graduado en Educacion
Secundaria Obligatoria

e Titulo de Formacion Profesional
Basica

Prueba de acceso

« Tener 17 anos o cumplirlos en el
ano en que se realiza la prueba

DURACION DEL CICLO

2000 horas lectivas (2 cursos
escolares)

Se distribuyen en 6 trimestres, de los
que 5 se realizan en nuestro centro y
el dultimo en una empresa de la
region, realizando 400 horas de
Formacioén en los Centros de Trabajo

Desarrollar proyectos de negocios
al por menor.

Administrar y gestionar un
pequeio comercio.

Realizar la venta de productos y/o
servicios.

Realizar actividades relacionadas
con el comercio electronico.
Ejecutar acciones de marketing
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3QUE SALIDAS TENGO AL

TERMINAR EL CICLO?
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« Mundo laboral:

o Dependiente
o Gerente del establecimiento
o Representante comercial, etc.

« Ciclos formativos Grado Superior:

o Comercio Internacional
o Marketing y Publicidad
o Transporte y Logistica, etc.

« Bachillerato

Primer curso:
e Marketing en la actividad comercial.
* Gestion de compras.
e Dinamizacién del punto de venta.
e Aplicaciones informaticas para el
comercio.
e Procesos de venta.
e Inglés.

Segundo curso:
* Gestion de un pequeno comercio.
e Técnicas de almacén.
e Venta técnica.
e Servicios de atencion comercial.
e Comercio electronico.
e Inglés
e Formacion en centros de trabajo.

Moédulos transversales
e Digitalizacion aplicada a los sectores
productivos.
e Itinerario Personal para la
empleabilidad.
e Sostenibilidad aplicada al sistema

productivo.



