3QUE OFRECEMOS?

IES CELSO DIAZ

ATENCION
PERSONALIZADA

GRADO SUPERIOR
DE COMERCIO
INTERNACIONAL
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{CONTACTANOS!

CHARLAS Y SALIDAS PARA
AMPLIAR LA FORMACION

TIf. 941 38 33 12
E-mail: celsocymkt@gmail.com

APOYO AL EMPRENDIMIENTO Y
LA INTERNACIONALIZACION
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REQUISITOS DEACCESO  3;QUEVOYAAPRENDER?  PLAN DE FORMACION
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Acceso Directo » Tomar decisiones sobre la entrada Primer curso:
de los productos de una empresa en e Gestién administrativa del comercio
 Titulo de Bachillerato. el mercado exterior. internacional.
e Titulo de Formacién Profesional. e Elaborar un plan de marketing. e Gestion economica y financiera de la
Grado Medio. » Gestionar las ventas y acuerdos con empresa.
clieniis y proveedores e Logistica de alme‘lcenamle.nto.
. . e Transporte internacional de
internacionales. ]
Prueba de acceso - o ! ] mercancias.
* Gestion administrativa de las . Inglés
importaciones y exportaciones. y del '
L B R B BN B BN BN B BN BN B B BN BN BN BN B N N t t .t o 1 d
ransporte internaciona e Segundo curso:
DURACION DEL CICLO mercancias y/o viajeros.  Sistema de informacién de mercados.
T EEEEEEEEEEEEEEEEEEEE b Marketinginternacional.
AR N E R EEE NN NN NN NENE NN NN e Negociacidn internacional.
2000 horas lectivas (2 cursos . n » Financiacién internacional.
3QUE SALIDAS TENGO AL _ , :
escolares). e Medios de pago internacionales.
TERMINAR EL CICLO? e Comercio digital internacional.
Se distribuyen en 6 trimestres, de los EE NN RN E RN N RN NN N RN NN e Proyecto de comercio internacional.
b
.  Mundo laboral: e Formacion en centros de trabajo.
que 5 se realizan en nuestro centro y s ] ]
e ., o Técnico de comercio exterior.
el ultimo en una empresa de la region, ) - ,
. ., o Asistente de comercio Médulos transversales
realizando 400 horas de Formacion en ) ] . .
| de Trabai internacional. e Itinerario  Personal para la
os Centros de Trabajo. empleabilidad.

o Operador logistico, etc.
« Grado Superior o universitario
(con posibilidad de convalidacién

» Digitalizacion aplicada a los sectores
productivos.
e Sostenibilidad aplicada al sistema

de asignaturas). productivo.



